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懒人工具 

(一) 懒人工具简介 

(1) 懒人工具网址 http://bbs.fobshanghai.com/dig.php 

 

    

 

工具使用思维浅析举例 - Jack Li 和 Mark Zhang 在同一家 ABC 公司工作,已知 Jack Li 的邮箱，猜测 Mark Zhang 邮箱 

Jack Li –Email: Jack.Li@abc.com   Mark Zhang- Email:______________? 

 

a.思路：找你的目标公司     => 找该公司目标人员(采购/CEO 等)  => 结合工具挖该人员邮箱  

b.手段：搜索该公司历史邮箱 => 根据邮箱猜测目标人员邮箱组成  => 利用邮箱验证等工具进行验证 

c.结果：邮箱验证正确       => 精准开发(邮件/电话/社交工具等)     

(2) 懒人工具(含小语种) 

工具链接：http://bbs.fobshanghai.com/dig1.php 

适合非英语类国家地区目标客户搜索。 

 

mailto:Jack.Li@abc.com
http://bbs.fobshanghai.com/dig1.php
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(3) 懒人工具三步走 

 

(4) 懒人工具作用 

通过工具综合使用，精准找到目标客户联系方式- 姓名、邮箱等进行精准开发，提高邮件回复率及订单成交率。 

 

比较普通开发和精准开发的优劣： 

普通开发 精准开发 

通过搜索目标网站的公共邮箱进行群发 通过懒人工具搜索到目标客户采购相关姓名及邮箱进行针对性

开发 

比如:info@abc.om  , sales@abc.com 比如 Jack Li-Purchaser at ABC company, 找到邮箱 Jack@abc.om 

邮件：Dear sir,  

电话：…  

邮件：Dear Jack,  

电话：Hello Jack, / May I speack to Jack, 

回复率：低 回复率：高 
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(5) 懒人工具特色 

特色 1：直接让你用 google,如果你还不知道怎么 FQ 的话 

特色 2：让你熟悉高手使用的关键词构造法 

特色 3：让你了解除了 google,还能有什么网站可以来研究一个潜在客户 

特色 4：关联企业数据，快速找同类客户 

 

 

(6) 懒人工具 QQ 群 

QQ:471444349  

此群只探究学习懒人工具客户挖掘中遇到的问题，不得发布任何广告、虚假信息，否则被禁言/退群 

(7) 懒人工具培训 

论坛帖链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6335972-1-1.html 

培训详细介绍链接： http://link.fobshanghai.com/lanren/index.html 

培训咨询客服 https://link.fobshanghai.com/lanren-weixinkf.htm 

 

 

 

懒人工具能做什么？-福步懒人工具培训一周教会如何主动开发客户 

 

学会精准主动开发高端客户，不再只依靠 B2B、展会 

精准挖掘高端客户，一天 5 个，一年 1500 个高端客户 

  

懒人工具培训内容: 

1. 分析客户类型怎么分析特定客户 

2. 认识数据来源怎么结合数据源找客户 

3. 如何用挖掘出客户的相关负责人 

4. 如何用挖掘出客户的邮箱：连环搜索，穷举+验证 

5. 懒人工具相关涉及工具和资源介绍 

6. 列出 3 个潜在客户名单 实例找邮箱 

 

备注：自学能力强+有时间 不需要付费培训，看专区帖子，视频，实操模拟也能学会 

如果你没有很多时间，也希望快速掌握精准主动开发的，可以找福步 

 

(8) 懒人外贸工具新人入门视频 

链接：https://bbs.fobshanghai.com/thread-8545098-1-1.html 

 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6335972-1-1.html
http://link.fobshanghai.com/lanren/index.html
https://link.fobshanghai.com/lanren-weixinkf.htm
https://bbs.fobshanghai.com/thread-8545098-1-1.html
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(二) 懒人工具使用前准备 

 (1) 浅析如何进行市场定位，产品定位 

使用前首先需要对市场,对客户有一个大致的分析，可以结合下帖来研究自己的产品和目标市场 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5925339-1-1.html  

 

(2) 选择合适的关键词 

关键需要和第一个紧密关联起来，同时要考虑老外的搜索习惯，许多人说阿里后台里的搜索热词，我说可以参考，但 

使用 b2b 和使用 google 来找客户的老外不一定有高度一致的搜索习惯，也就是说阿里的关键词不能完整代表，建议看 

看 google 关键词工具。没有 FQ 的 可以看看福步的关键词工具，列出了一些免费免的关键词工具，大多是 google 关 

键词相关的。 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/keywords.php 

 

Tips: 在海关数据里搜索客户，请直接用自己的产品名作为关键词 

  在其他环境下，用客户的产品名作为关键词 

(3) 相关软件工具配置 

a.下载安装 Google 浏览器，方便相关软件的扩展安装； 

b.注册 Linkedin ,Facebook,Gmail 及安装相关辅助工具，具体见 懒人辅助工具辅助工具(七) (十六) (二十) (二十二) 

c.最好有个翻山越岭过墙软件，方便更好使用 Google 搜索，如果没有也可以使用懒人工具的”墙内搜”; 

d.其它辅助工具见懒人栏目帖，不明白的可加懒人工具 QQ 群询问； 

 

(4) 外贸挖掘前，请先安装反挖矿插件 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7256446-1-1.html  

懒人工具套件解释 

(一) 搜索框里该输入什么 

(1)可以输入客户网址，已知客户网址搜关键目标人物 

(1-1)输入客户网址举例，输入 www.homedepot.com，点击提交按钮 

 

(2)也可以输入关键词，已知公司名称、产品关键词、商标等进行搜索； 

(2-1) 输入公司名称关举例，输入上述网站的公司名称 Home Depot,点击提交按钮 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-5925339-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/keywords.php
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7256446-1-1.html
http://www.homedepot.com/
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备注:通过输入目标网址和关键词提交后显示的结果是不同的，下面通过上面网站和关键词一一解释说明每个工具套件

的作用。以 www.homedepot.com 为例说明懒人工具各个小工具运用： 

 

(二) 原汁原味的 google 基本搜索 homedepot.com 

 

 

解释：原汁原味搜出来的是没有被过滤过的所有相关 homedepot.com 公司的信息 

 

墙外搜- 有翻山越岭过墙软件的可以直接点击墙外搜 

墙内搜- 没有的就点击墙内搜，还有微软的 Bing 

 

备注：墙内搜选项有可能出现下情况，这时可以逐个点完，会有 1~2 个是可以链接的 

 

  

 

 

(三) 泛找这个客户的类似客户 related:homedepot.com 

 

 
 

解释：这里使用了 related: 谷歌语言，谷歌判断搜索出来的这些结果是类似我们输入搜索的 Homedepot 家得宝这样的

大型零售公司，比如搜出来的有沃尔玛 Walmart / 好市多 Costco 等，这个功能可以用来延伸搜索发现你的潜在客户群

http://www.homedepot.com/
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体。 

 

 
 

(四) 追踪企业商务活动，挖掘更多同类潜在客户数据源包括:展会，协会，商会等  

解释：懒人工具数据库里收录了很多展会，协会，商会公司的信息，比如这个 Homedepot 家得宝，美国第二大零售公

司,参加过 右边罗列出来的 US_TOP Retailer 2015/ HREXEC/US_Georgia Lawyer 等等展会，然后可以： 

 

(1)通过点击右边的展会信息链接进入这个展会参展商名录，可以进一步挖掘更多同类的潜在客户。 

(2)通过点击左边公司名进入由懒人工具收录的该公司的邮箱数据 

 

看到该公司的邮箱数据后，数据有两个方面作用： 

a.获得该公司邮箱组成格式便于后续进行目标人员邮箱猜测  

b.点击邮箱最右边的领英标志查看相关人员职位信息，进一步对比邮箱及人名，验证正确的邮箱组成格式:first_last@ 

 

(4)假如你输入的网站没有同类企业信息出现，或者是非常冷门的行业，可以点击下面这句链接回帖留下产品关键词， 

便于 FOB 后续录入同类数据，完善数据库 “如果这里没有同类企业信息出现，请点此帖留下你的娥关键词” 

 

懒人工具找客户-同类企业数据，论坛链接 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-7259433-1-1.html  

 

用 Google/bing 找寻各国展会/协会/黄页/企业注册查询 

https://bbs.fobshanghai.com/thread-8541266-1-3.html 

 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-7259433-1-1.html
https://bbs.fobshanghai.com/thread-8541266-1-3.html
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(五) 泛找这个客户的邮箱 homedepot.com mail 

 

 
 

解释：这里使用了谷歌搜索语言-公司域名”homedepot.com”+mail，这样所有有关 homedepot.com 这个域名的网上的邮

箱都会被搜索出来。比如下面搜索到的 customer_care@homedepot.com 

 

这个功能的作用： 

a.假如上面那一步没有历史邮箱，那通过这一步泛找邮箱有望找到历史邮箱从而猜测邮箱组成形式； 

b.可能找到更多的历史邮箱，对比检查是否有不同的邮箱组成形式，便于后续目标人物的邮箱猜测 
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(六) 小公司泛找这个客户邮箱 homedepot.com mail 

 

 

解释：有些公司比较小，可能几个人，网上公开的大多是 info,sales,support,service 这类邮箱，我们希望从茫茫搜索结

果里快速找到企业的员工邮箱，就采用了过滤公共邮箱法  –info –sales –support –service。适合小公司搜索非公共邮箱。

 

 

(七) 在官网找这个客户的邮箱 site:homedepot.com mail 

 

 

解释：用于发现企业可能存在的多域名企业邮箱（不少有难度挖掘企业的关联性挖掘指令），或直接找到企业老板的私

人邮箱。官网指目标客户的公司网站/公司页面上面出现的公司邮箱，找出来的有两种情况： 

 

a.公共邮箱：info, sales,support,service 等 

b.相关人员邮箱：类似 jack@abc.com,lucy@abc.com，有些公司会把相关人员的联系方式直接放官网，通过这个功能可

以直接找到他们邮箱，但这种情况相对较少。 

 

(家得宝 Homedepot 搜索结果，他们没在官网放邮箱，而且最近中国 IP 被封了) 

另外一种直接的方法：进入目标客户官网，在 Contact 栏查找，有些可能被隐藏而只剩下一个发件栏框。 
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(八) 在官网找这个客户的 PDF 文件 site:homedepot.com filetype:pdf 

 

 

 

解释：这个也是使用了谷歌搜索语言，在网址 site:为 homedepot.com 里面搜索文件 tiletype 类型为 PDF 的文件 

客户 PDF 有时是一些目录册，或者宣传册，或者公司一些声明，或者参加过一些展会等，里面可能包含了公司某个关

键员工的姓名及邮箱，这可以给我们提供邮箱组成参考。 

 

比如这个 Homedepot，第一个 2015 Sustainability_Report 可持续发展报告 PDF，打开后可以发现很多信息，如 

CEO 名字还找到该公司一个邮箱 ron_javis@homedepot.com 可以初步判断邮箱组成格式，该份 PDF 还能从多个方面帮

助了解盖公司。 

 

mailto:名字还找到该公司一个邮箱ron_javis@homedepot.com
mailto:名字还找到该公司一个邮箱ron_javis@homedepot.com
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(九) 通过 Linkedin 找这个客户的联系人 Homedepot.com，[勘误：如果找某公司的人，最好的方式是懒人工具输入公

司名，然后点相应的找人指令] 

 

 
 

解释：linkedin 找人，一般输入公司名，而非企业域名，在这里放置这个指令，是因为有时找人不给力，我们希望看到

他们自己是怎么称呼这个公司的，然后再次在懒人工具里输入他们习惯用语去搜索找人。 

 

懒人工具通过整合谷歌搜索语言 homedepot.com -intitle:Profiles (~purchasing | ~buyer | ~merchandise | ~vp | ~ceo | 

~owner) site:linkedin.com/pub/ OR site:linkedin.com/in/ 及绕过领英搜索次数限制，达到了既搜索到了该公司领英关键人

物，又避免领英搜索次数限制，属于站外搜。 

 

括号里面的语言是该公司在领英上的关键职位名称:purchasing,buyer ,CEO,VP ,owner，这些都是我们搜索的目标职称 

截取部分关键人物，通过点击，进入到该人物领英页面，可以查看更详细的个人信息，如下图： 
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到了这一步，我们发现了其中一个目标人物: Kevin Smith - Sr. Director Procurement - Sourcing and Vendor Management 

依据上面(四)的说明所验证的邮箱组成格式为：first_last@homedepot.com  first:指名字 Last:指姓氏 

猜测这位 Kevin Smith 的邮箱组成为 Kevin_Smith@homedepot.com ,然后结合邮箱验证工具进行验证和实发 

 

常用的邮箱验证工具有下面几款，多款互为使用，同时结合上述验证过的历史邮箱来确认 Kevin Smith 的邮箱正确性 

1- http://www.mailtester.com/testmail.php  

2- https://www.verifyemailaddress.org/ 

3- https://verify-email.org/ 

4 推荐 https://bbs.fobshanghai.com/emailvalidate/emailverify.php 集合了模拟发信验证 A 和大数据查找 B 来验证邮箱 

 

以上面搜索到的 Kevin Smith 为例使用上面这三款常用的邮箱验证工具进行验证： 

 

Mailtester: 将邮箱放入方框里面点击查询，会出现不同结果，该邮箱在这里显示的是”doesn`t allow e-mail address 

verification.” 说明该邮箱不能被直接验证，Mailtester 工具不能验证这个邮箱，需要找另外的方式验证。 

 

 

 

Verify-email:显示的是这个邮箱是 is valid，有效的。 

https://verify-email.org/
https://bbs.fobshanghai.com/emailvalidate/emailverify.php
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Verifyemailaddress: 这里显示的是该邮箱也是 OK 的。  

 

接下来就需要综合考虑并通过实发来确认最终猜测和验证的是否 OK。 

 

 

(十) 通过 Linkedin 找这个客户的公司主页 homedepot.com 

 

 

解释：通过这个链接可以搜索到该公司在 领英上面的主页，可以获悉的信息有-该公司员工人数(规模)，公司介绍， 

公司名称(可以用来作为关键词放在懒人工具里面查)，同时还可以查看关联的公司信息等等。 
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大家伙，八万多名员工，家得宝，可以百度查下，美国第二大零售商。 

同时在该页面的右侧还会显示类似公司的领英主页，又可以作为同类潜在客户的又一延伸，不断继续开发。 
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(十一) 通过 Facebook 找这个客户的联系人 homedepot.com site:facebook.com 

 

解释：很多公司都有 Facebook 官网和在上面销售，Facebook 有个即时聊天窗口，是可以直接在线交谈的，可以自我介

绍后询问对方相关人员邮箱等作用。Facebook 上面的简介一般有邮箱，可能是公共邮箱，也可能是个人邮箱，这个也

是有帮助的，同时可以利用 Facebook 工具查找该公司相关人员并加他 Facebook，获得邮箱和其它信息。 

回到 Homedepot.com 例子搜索到的 Facebook 主页如下： 
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(十三) 通过 Xing 找客户的联系人 homedepot.com site:xing.com 

 

解释：Xing.com 是一款服务德国的专业联系人的社交网络，有超过 1400 万注册会员 , 该语言 homedepot.com 

site:xing.com 意思为在 xing.com 里面搜索 homedepot.com 的相关公司信息。需要注册 
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(十四) 通过 Zoominfo 找这个域名的网上邮箱 

 

解释：Zoominfo.com 会提供公司的销售情报，营销情报，CRM，Salesforce，联系人数据等等，通过 Zoominfo 可以查

看该公司是否有在 Zoominfo 上面所留下邮箱，由于 FQ 原因，每个人打开的显示不同，有的可以直接点卡查看完整信

息，有的不行，但是后者依然可以看到下列显示出来的对我们有帮助的邮箱组成格式 First_last@homedepot.com  ( diane 

dayhoff ,Erika botond 明显是个完整的名字) ，同时可以借助懒人工具里面的邮箱反查工具来检验,后面会谈到反查。 

 

详细 Zoominfo 介绍论坛链接为：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6444176-1-1.html (懒人工具新增 zoominfo 挖掘北美

公司邮箱命名规则) 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6444176-1-1.html
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(十五) 通过 aiHit 看看企业信息 

 

解释：当你找不到官网或人的时候,可以点这里看看是否有. 
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(十六) 从历史邮箱发现规律并猜测，福步新增邮箱规则提炼工具 https://bbs.fobshanghai.com/emailrules.php  

 

 

解释：这里所显示的邮箱是懒人工具不断收录更新的，如果搜索的公司有被收录进来，那么这里可以很直观的看到客

户的邮箱组成格式: (1) first_last@homedepot.com  (2)first.last@homedepot.com  (3) first_中间名_last@homedepot.com 

接着可以点击邮箱最右边的领英标志链接到可能的客户页面,如下图： 

 

            

对应：stephanie_aferiat@homedepot.com              对应：jon_white@homedepot.com  

 

 

https://bbs.fobshanghai.com/emailrules.php
mailto:stephanie_aferiat@homedepot.com
mailto:jon_white@homedepot.com
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(十七) 通过 Emailformat/emailhunter 找它曾经出现在网上的邮箱 

 

解释：Emailformat 和 emailhunter 都是比较常用的根据所给域名找出网上曾出现过的邮箱，作用也是为了获得该公司的

邮箱组成格式.以 Homedepot.com 为例子 

 

下面是 Emailformat 搜索的结果，结果显示邮箱组成格式为 first_last 正确率为 68%，这些对我们最终判断都是有帮助的 

 
 

下面是 Emailhunter 的结果，该软件有一定次数限制，本人的已达到限制了，所以显示没出来； 

 

 

(十八) 通过 Skymem 找它曾经出现在网上的邮箱 

 

解释：Skymen 也是一款找网上曾经出现过的邮箱的工具，以 Homedepot.com 为例子， 

这里显示有 3363 个网上出现的邮箱，而且我们看到历史邮箱组成格式也为:first_last@homedepot.com 
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(十九) 知道人名和域名，用 Gmail 的 Rapportive 插件穷举验证邮箱  

 

解释：假如上述结果都没能确认该公司的邮箱组成格式，但又已知该公司域名后缀及关键人员名称，那么可以借助下

面这个工具给出各种邮箱矩阵排列，最后进行邮箱验证工具验证和实发。 

以 Homedepot.com 举例：假设已知 Jack Mark 在 homedepot 担任采购-Purchaser,现进行其邮箱猜测，在猜测工具框中

输入下面信息然后点击 submit. 
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在左边显示出所有可能的邮箱格式排列，右边则是辅助验证工具，从左往右依次是 emailhunter, spokeo,Linkend,Facebook. 

同时该工具比较智能的通过结合记录的历史邮箱数据，给出推荐的邮箱，蓝色显示：jack_mark@homedepot.com  

最后再通过邮箱验证工具进行验证 

 

 

穷举工具不只是穷举，也提供按邮箱规则推荐的企业邮箱，同义词推荐，无翻山越岭过墙条件下的 linkedin 邮箱验证，

如果你没有翻山越岭过墙，此工具属于每个企业都必用的选项  

 

(二十) 通过 Similarweb 找同类网站 Similar Sites 

 
解释：通过 Similarweb 这个网站可以显示出和目标客户 homedepot.com 类似的商超零售网站，便于延伸搜索同类客户，

如下图可以看到显示类似的有：沃尔玛，百思买，塔吉特等等大型零售商，同时还提供相关信息供研究参考。 
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(二十一) 通过 SpyFu 查 SEO 信息及同类客户 

 

解释：通过 SpyFu 可以查看 Homedepot 的相关信息及同类客户 

比如下面图 2 列出的沃尔玛,Wayfair 等大型零售商 
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(二十二) 查找域名注册邮箱 

  

解释：域名注册时一般分两种情况，一种是由该公司注册，通过查找域名注册信息可以找到人名和邮箱线索； 

另一种情况是由代理公司注册或者注册信息被隐藏限制查看，这种情况则需通过综合工具具体分析。 

 

由左往右依次是 3 个不同的域名注册信息网站，建议查询时一起互为使用效果更好，下面分别列出这三个工具所显示

的例子 Homedepot.com 的信息， 

在该例子中可以看到注册机构: Homer Tlc Inc，注册的 IT 邮箱 domain_administrator@homedepot.com 

公司名：Home Depot Product Authority LLC 
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(二十三) 查域名注册邮箱(历史记录) 

 

解释：该工具 Easycounter 可以显示该例子 Homedepot.com 历史的域名注册邮箱信息和现在的域名信息，分别如下 

点击即可查询该域名信息，提取有利的信息。 

论坛详细说明链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6646335-1-1.html (懒人工具新增域名注册历史查询工具，查设置

隐私保护的域名) 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6646335-1-1.html
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域名查询工具套装，是懒人工具的一大亮点，多工具相互补充，同时提供各国国别域名的查询，将域名查询做到极致。

如果你记录使用了其中的一个工具来查询,你会遇到别人可以查到,而你查不到的尴尬. 

 

(二十四) 查看这个网站所在服务器是否有其他网站 

 

解释：以 homedepot.com 为例，这个工具提供搜索在这个网站所在服务器上面是否还有其他关联网站，即使用同一 IP

的网站，我们可以看到同一 IP 为 35.201.95.83.  这个工具可以帮助分析一些被隐藏邮箱域名注册信息，或者子公司与

总公司直接的关联信息等等。以 homedepot.com 为例，同一 IP 下有 pegasusinfo.com/homedepot.ph/hamptonbay.com 等 

相关网站，可以点击搜索进一步了解。 

 

当你怀疑这个企业的邮箱邮局可能不是当前的官网域名，那么这个指令是一个得力的助手。 
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(二十五) 通过 Robtex 分析这个网站 

 

解释：Robtex 是一款用于各自 IP 号码,域名分析，通过各种渠道收集有关 IP、域名等信息，然后会再数据库中对数据进

行索引，是一款不错的免费 DNS 查询工具，以 homedepot.com 为例，内容较多，截取部分： 

 

Robtex 的详细说明，论坛链接为：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6572270-1-1.html (分析潜在客户的网站的工具

Robtex) 

 

我们用它来确认某域名下是否真的没有邮局，如果看不到 mx 解析记录，那就是此域名没有设置邮局，那么可以找寻其

他可能存在的企业邮箱域名了。 

 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6572270-1-1.html
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(二十六) 通过 Archive.org 查看这个网站的历史网页快照(需翻山越岭过墙) 

 

 

解释：Archive 是一款收录网页历史数据的工具，随着时代发展，越来越多的公司由于各种原因可能在目前的官网查询

不到邮箱信息或者更多的公司发展历史信息，这款工具通过收录公司的历史网页提供你更多的目标公司信息，包括其

发展历史，最开始出现的邮箱和联系人名，以 homedepot.com 为例可以看到该公司时间轴 1996~2018 年网页信息。 

还可以通过点击查询具体某天的网页更新等。 
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(二十七) 通过 google 检测这个网站是否可以安全浏览 

 

解释：一般用不到，除非你特别怀疑某网站的时候才看看 

 

（二十八）挖掘遇到问题，你应该的步骤是 

挖掘遇到问题，你应该的步骤是 https://bbs.fobshanghai.com/thread-8277767-1-1.html 

 

https://bbs.fobshanghai.com/thread-8277767-1-1.html
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懒人工具实操案例，下面的案例相对老了，建议参考懒人工具专区里的新案例 

https://bbs.fobshanghai.com/forum-122-1.html 

  

(一) 懒人工具使用案例 

(1) 运动休闲--懒人工具开发客户案例 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5923364-1-1.html 

(2) 无线通讯—懒人工具开发客户案例 辣辣 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6090178-1-11.html 

 

(3) 钢铁行业—懒人工具开发客户案例 远大钢板 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5922966-1-1.html 

(4) 化工行业-懒人工具开发客户案例 李丶伟 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5923106-1-1.html 

(5) 塑料行业-懒人工具使用心得 step by step Aileen-lous 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5929859-1-1.html  

(6) 石化工行业-懒人工具开发客户案例 purpleapple8 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5924090-1-1.html  

(7) 家纺行业-懒人工具开发客户案例 小小菜鸟闯天下 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5930476-1-1.html  

https://bbs.fobshanghai.com/forum-122-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5923364-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6090178-1-11.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5922966-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5923106-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5929859-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5924090-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5930476-1-1.html
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(8) 办公文教行业 懒人工具开发客户案例 Lii 苑婷 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5932421-1-1.html  

(9) 汽配行业--懒人工具开发案例 Ivy8025 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5931549-1-1.html  

(10) 包装行业-懒人工具开发客户案例 消逝的银河 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5933730-1-1.html  

 

(11) 【案例】北美商超类客户挖掘 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6582296-1-1.html 

 

(12) Lisa 三个找外贸客户的案例,从易到难 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6268249-1-1.html 

 

(13) 【案例】用懒人工具来找寻德国小企业客户实例 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6514088-1-1.html 

(14) 欧洲促销品行业协会 psi,举例说明挖掘 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6798914-1-1.html 

(15) 【案例】几分钟挖掘美国知名电商 wayfair 负责人邮箱 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6585436-1-1.html 

(16) 【案例】笨猪找邮箱实例-从无到有得各种方法尝试 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6252397-1-1.html 

 

(17) 俄罗斯老牌工作服制造商 Technoavia 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7334912-1-1.html 

 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-5932421-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5931549-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5933730-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6582296-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6268249-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6514088-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6585436-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6252397-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7334912-1-1.html
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(18) 懒人工具实战分享-澳洲客户-木塑产品 Shiny 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6234376-1-1.html 

 

(19) 【案例】4 分钟挖掘出法兰克福家纺展某英国公司 ceo 及采购经理邮箱 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6294408-1-1.html 

(20) 商超类案例-英国 TJ Morris 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6676773-1-1.html  

 

(21) 谁来挑战一下有难度的日本案例 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6673966-1-1.html 

(22) 福友分享的懒人找客户心得分享 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6287068-1-1.html 

(23) 用一个实例来找寻 CES 参展商的采购邮箱，VR 设备商 Rink Technology 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6301031-1-1.html  

(二) 懒人工具小问题汇总 

(1) 懒人工具小问题 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5881979-1-1.html 

(2) 为什么用了懒人工具精准开发也没回信？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6899211-1-1.html 

(3) 为什么验证对的邮箱被退信 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6910635-1-1.html  

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6234376-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6294408-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6676773-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6673966-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6287068-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6301031-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5881979-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6899211-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6910635-1-1.html
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(4) 查询域名注册信息,一个查询网站够了么？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6931323-1-1.html 

(5) 小语种版懒人工具说明 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6817790-1-1.html  

 

(6) linkedin 要求高版本浏览器 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6838360-1-1.html 

(7) linkedin 上找人哪个更快？用公司名搜索还是用网址搜？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6650709-1-1.html  

(8) 如何从 linkedin 导出已建立 connect 的联系人邮箱 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6254250-1-1.html 

(9) 从一份展会的访问者类型分享看潜在买家挖掘方向 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6699548-1-1.html 

(10) emailhunter 的判断错误举例 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6672598-1-1.html 

 

(11) 怎么查询日本域名注册信息？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6672759-1-1.html  

(12) 日韩企业职位名称 懒人挖掘找什么角色好 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6820664-1-1.html 

(13) 不爬墙的前提下懒人工具怎么用？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6636322-1-1.html  

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6931323-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6817790-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6838360-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6650709-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6254250-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6699548-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6672598-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6672759-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6820664-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6636322-1-1.html
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(14) 怎么用 google 来指定搜索特定国家？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6085085-1-1.html  

 

(15) 主动开发客户时访问潜在客户网站被防火墙拦截时候怎么办？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6624889-1-1.html  

另：开发客户时某网站打不开，怎么办？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6529952-1-1.html  

(16) 精准挖掘和外贸开发信 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6574680-1-1.html 

外贸高亮开发信链接：http://bbs.fobshanghai.com/forumdisplay.php?fid=70&filter=highlight  

 

(17) 邮箱穷举工具之德国篇优化 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6553178-1-1.html  

 

(18) 怎么用懒人找对口的 b2b,印度人的邮箱 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6520934-1-1.html  

(19) 懒人工具找不到人是怎么回事？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6536643-1-1.html  

(20) 懒人工具辅助浏览器插件-打开 google 内嵌链接-减少验证码 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6232112-1-1.html  

(21) 如果查到对方也是制造商？那么它还会不会是买家？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6325727-1-1.html  

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6085085-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6624889-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6529952-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6574680-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/forumdisplay.php?fid=70&filter=highlight
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6553178-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6520934-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6536643-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6232112-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6325727-1-1.html
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懒人工具辅助工具 

(一) 邮箱搜索工具 

https://rocketreach.co  

https://hunter.io/search  

http://www.hunterio.com/  

www.email-format.com  (使用：可以在谷歌中输入搜索邮箱格式 www.smartpowersystems.com email-format.com ) 

http://www.skymem.info/  

 

(二) 邮箱验证工具 

http://mailtester.com/  

https://verify-email.org/  

https://www.verifyemailaddress.org/ 

此类验证方法，需要用反证法先审查这类工具对这个企业的验证是否有效。 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6299900-1-1.html 

 

以 Homedepot.com 例子里面的其中一个邮箱 stephanie_aferiat@homedepot.com 简单介绍常用的这三种邮箱检验工具： 

 

Mailtester: 将邮箱放入方框里面点击查询，会出现不同结果，该邮箱在这里显示的是”doesn`t allow e-mail address 

verification.” 

 

 

 

Verify-email:显示的是这个邮箱是 is valid 

 

https://rocketreach.co/
https://hunter.io/search
http://www.hunterio.com/
http://www.email-format.com/
http://www.smartpowersystems.com/
http://www.skymem.info/
http://mailtester.com/
https://verify-email.org/
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Verifyemailaddress: 这里显示的是该邮箱也是 OK 的。  

接下来就需要综合考虑并实发来确认最终猜测和验证的是否 OK。 

 

(三) 邮箱穷举猜测工具 

穷举工具：http://bbs.fobshanghai.com/emailformat/ 

  

 

(四) 邮箱反查工具 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/checkemail.html 

1.有时候 你拿到单单一个邮箱 不知道它是谁的 可以用这个来查查 

2. 验证邮箱有效性 如果你是猜测的 

3. 如果你是从其他地方拿到的邮箱，但邮箱归属人信息很少，希望查查 

http://bbs.fobshanghai.com/emailformat/
http://bbs.fobshanghai.com/checkemail.html
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(五) 福步外贸网址大全 

链接：http://link.fobshanghai.com/  

 

 

(六) 各国家域名信息 

链接：http://link.fobshanghai.com/tools/countryym.php 

 

 

(七) outlook 验证方法 

论坛说明使用链接：https://bbs.fobshanghai.com/thread-8121719-1-2.html 

 

 

http://link.fobshanghai.com/
http://link.fobshanghai.com/tools/countryym.php
https://bbs.fobshanghai.com/thread-8121719-1-2.html
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(八) 怎么绕开 linkedin 的站内搜索次数限制？ 

使用懒人工具的站内搜索，论坛链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6550286-1-1.html 

 (九) linkedin 搜索看不到人名解决方法更新版 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6677555-1-1.html  

(十) 懒人工具新增法国类 linkedin 型网站 Viadeo 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6323630-1-1.html 

 

(十一)外贸新人怎么快速打开 linkedin 的 3 度人脉 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7334752-1-1.html  

 

 

(十二) 数据源：海外买家查询 

工具链接：http://bbs.fobshanghai.com/risk.php  

(十六) 外贸关键词工具 

工具链接：http://bbs.fobshanghai.com/keywords.php 

 

 (十七) IP 查找地理位置核实  

www.ipip.net  

(十八) 外贸工厂通过 upc 码归属挖掘海外电商卖家的联系方式 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6340007-1-1.html  

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6550286-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6677555-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6323630-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7334752-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/risk.php
http://www.ipip.net/
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6340007-1-1.html
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(十九) 专利搜索，不同外贸场景下的国外专利搜索 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7229785-1-1.html 

 

(二十一) 欧盟个人数据保护法 GDPR 对外贸挖掘的帮助 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7382124-1-1.html 

(二十二) 正式推荐一下 rocketreach.co 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6623043-1-1.html 

(二十三) yandex 搜索语法 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7330611-1-1.html 

yandex 的搜索操作符链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6807206-1-1.html  

(二十四) 利用 google 商机通和 snov 快速找出目标市场的企业 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7283789-1-1.html 

(二十五) spokeo 工具免费版使用的注意点 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6555546-1-1.html  

(二十六)Jigsaw（现 data.com）怎么找客户？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6350139-1-1.html  

(二十七) 怎么在 linkedin 找澳大利亚的 100 人左右的服装企业 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7400504-1-1.html 

 

(二十八) 华裔名字在英文命名规则中的几个实例 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6878877-1-1.html 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-7229785-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7382124-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6623043-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7330611-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6807206-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7283789-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6555546-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6350139-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7400504-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6878877-1-1.html
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(二十九) 从真实邮箱看邮箱命名习惯/邮箱人名提炼工具 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6651893-1-1.html  

(三十) 邮箱穷举增加单字母定向穷举工具 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6672694-1-1.html  

(三十一) 用 skype 来验证穷举邮箱  

论坛链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7411725-1-1.html 

在线使用链接：https://www.skype.com/en/ 

懒人工具栏目精华帖 

(一) 查找国外买家真正有效的办法 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5938389-1-1.html 

(二) 海关数据你怎么查？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6083885-1-1.html 

(三) 找客户分析客户/搜索邮箱/开发信/报价/合作/心态 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6558512-1-1.html 

(四) 菜鸟之路（2）——工欲善其事必先利其器 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6287071-1-2.html 

(五) 懒人工具利用海外展会展商资料来开发优质客户 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6270093-1-3.html 

(六) 巴基斯坦海关数据免费查询 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6307599-1-3.html 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6651893-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6672694-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7411725-1-1.html
https://www.skype.com/en/
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5938389-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6083885-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6558512-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6287071-1-2.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6270093-1-3.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6307599-1-3.html
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(七) 几个月的懒人心得 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6555083-1-4.html 

(八) 懒人工具增加美国海关数据查询 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6064393-1-6.html 

(九) 用图片搜索找海外产品零售价或找海外零售电商 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6215930-1-15.html 

(十) linkedin 站内高级搜索 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6212340-1-15.html 

(十一) 懒人工具得到的启发-验证阿里 RFQ 客户邮箱，突破报价名额限制 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6287347-1-19.html 

 

(十三) data.com 的另外一种运用 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6597954-1-21.html 

(十四) 邮箱穷举猜测工具能提供什么，图例说明 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6254233-1-27.html 

(十五) 怎么用 google 来指定搜索特定国家？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6085085-1-30.html 

(十六) 如果你很熟悉懒人工具，依然连续打不开的进来看看 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6031499-1-36.html 

(十七) google 搜索入门实践篇 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6052035-1-37.html 

  

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6555083-1-4.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6064393-1-6.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6215930-1-15.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6212340-1-15.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6287347-1-19.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6254233-1-27.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6085085-1-30.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6031499-1-36.html
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(十八) linkedin 站内搜索应用-title 

论坛链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6231604-1-1.html 

 

备注：站内搜索会有次数限制 

(十九) mailtester 类似验证邮箱的工具网站到底怎么用？反证法 

论坛链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6299900-1-2.html 

(二十) 邮箱穷举猜测后依然没有找到正确的邮箱怎么办？ 

论坛链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6294166-1-1.html 

(二十一) 瞄准客户公司的邮件格式来猜测针对性关键人物的邮箱地址 

论坛链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5379827-1-1.html 

(二十二) 穷举邮箱之特例拓展分享 

论坛链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6575026-1-1.html 

 

(二十三) linkedin 推广小方法一则 

论坛链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6232565-1-1.html 

(二十四) 批量邮箱不群发，接验证 facebook 联系人 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7354411-1-3.html 

 

(二十五) 福步外贸人的博客 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5157353-1-1.html 

(二十六) 精确开发之大客户和小客户哪个更适合我们？ 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6565690-1-1.html 

 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6299900-1-2.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6294166-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5379827-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6575026-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6232565-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5157353-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6565690-1-1.html
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(二十六) info 邮箱有时也不都是小公司老板用 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7183704-1-1.html 

 

客户数据源/海关数据 

(一) 美国 2015 年零售百强企业 Top 100 Retailers 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6677333-1-1.html 

(二) 非洲 19 国海关进出口免费统计 

链接：http://comstat.comesa.int/DataAnalysis.aspx 

 (三) 联合国 200 多国海关进出口免费统计 

链接：http://comtrade.un.org/data 

(四)外交圈海关数据 

链接：http://www.trademanager.com  

(五)外贸邦数据 

链接：www.52wmb.com  

(六) 日本海海关进出口免费统计 

链接：http://www.customs.go.jp/toukei/info/index_e.htm 

(七) 印度海海关进出口免费统计 

链接：https://www.zauba.com/ 

(八) 越南海关进出口免费统计 

链接：http://www.customs.gov.vn 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-7183704-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6677333-1-1.html
http://comstat.comesa.int/DataAnalysis.aspx
http://comtrade.un.org/data
http://www.trademanager.com/
http://www.52wmb.com/
http://www.customs.go.jp/toukei/info/index_e.htm
https://www.zauba.com/
http://www.customs.gov.vn/
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(九) 免费海关数据美国 

链接： www.iydata.com  

(十) 智利出口商查询 2012 年版 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7350931-1-1.html 

(十一) 【数据源】美国礼品促销品行业数据源 ASI 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6519016-1-1.html 

 

(十二) 【数据源】针对国家的的客户开发：各国注册企业数据源 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6535402-1-1.html 

 

(十三) 【数据源】印度海关数据查询 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6537024-1-1.html 

 

(十四) 波多黎各的企业查询网站 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-7273839-1-1.html 

 

(十五) 分享一个美国资源网站 findusabusiness 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-5990673-1-20.html 

 

(十六) 2017IHA 展-家居展览会展商名单 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6938828-1-1.html  

(十七) 怎么找数据源？怎么快速过滤数据源上的公司 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6693603-1-1.html 

 

http://www.iydata.com/
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7350931-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6535402-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6537024-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-7273839-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-5990673-1-20.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6938828-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6693603-1-1.html
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(十八) 2016 科隆五金展展商资料 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6345465-1-1.html  

 

(十九) 欧洲食品相关商超公司，挨个过一下 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6795090-1-1.html  

 

(二十) 智利企业名录网站 mercantil 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6801395-1-1.html 

 

(二十一) 美国企业资料库可以查人 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6625094-1-1.html 

(二十二) 数据源：行业协会成员名单，协会年会与会人名名单 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6672600-1-1.html 

(二十三) 客户数据源-海外各类认证成员名单 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6600776-1-1.html  

 

(二十四) 真实采购数据源-台灣經貿網「視訊採購洽談」 

链接：http://bbs.fobshanghai.com/thread-6335620-1-1.html 

懒人工具新增工具 

这部分或许可以留给福步成员自己在懒人工具帖学习后总结认为是重点、难点的内容 

 

福步懒人工具新增 

 

邮箱专用工具 femail 工具（整合多个国外付费邮箱工具，每天都提供会员等级匹配的使用次数） 

 

https://bbs.fobshanghai.com/femail.php 

 

http://bbs.fobshanghai.com/thread-6345465-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6795090-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6801395-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6625094-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6672600-1-1.html
http://bbs.fobshanghai.com/thread-6600776-1-1.html
https://bbs.fobshanghai.com/femail.php
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福步邮箱验证工具 （每天都提供会员等级匹配的使用次数） 

https://bbs.fobshanghai.com/emailvalidate/emailverify.php 

 

福步邮箱规则提炼工具（帮助更好的穷举邮箱） 

 

https://bbs.fobshanghai.com/emailrules.php 

 

 

福步懒人工具挖掘先锋权限还有批量验证功能 

关于挖掘先锋参考 

https://bbs.fobshanghai.com/faq.php?action=message&id=71 

 

本文侧重介绍懒人工具的域名输入部分的内容，但非域名的输入部分内容没有太多介绍，它更多的被使用在找潜在客

户，和知道公司名以后找对应的公司人员。里面包含里不少重要数据库，比如商标库的应用，免费海关数据的应用 

 

 

简单修订于 2021-12-15 linkedin 退出中国之际，懒人工具依然可以提供针对 linkedin 网站的找公司找人等挖掘需要，

那就在懒人工具输入公司名这个部分里面。 

https://bbs.fobshanghai.com/dig.php 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://bbs.fobshanghai.com/emailvalidate/emailverify.php
https://bbs.fobshanghai.com/emailrules.php
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